
Bilimger.kz Республикалық білім және ғылым порталы 2026

© 2026 Bilimger.kz Ақпараттық-танымдық білім порталы. Барлық құқықтар қорғалған. 1 / 2

Республикалық білім және ғылым порталы
https://bilimger.kz
ҚР Мәдениет және Ақпарат министрлігі тіркелген — Куәлік нөмірі:
KZ45VPY00102718

2026

БӨЛІМ:  БИЗНЕС

Қазақстанда шағын бизнесті қалай ашуға болады:
нақты қадамдар мен тәжірибелі кеңестер

ЖАРИЯЛАНДЫ
15.05.2026

ТІРЕК СӨЗДЕР
бизнес ашу, Кәсіпкерлік, Қазақстан,
стартап, шағын бизнес

СІЛТЕМЕ
https://bilimger.kz/188760/

«Қазақстанда Шағын бизнесті  қалай ашуға болады нақты жағдай қандай?» деген
сұрақ қазір көптің аузында. Жауабы қысқа: үлкен кеңсе де, қымбат техника да міндетті
емес.  Бастысы — сұранысы бар  істі  таңдап,  шығынды бақылап,  алғашқы күннен-ақ
сатуға шығу. Қазақстанда шағын бизнес ашу қиын емес, бірақ бейберекет ашсаң —
ақша да, уақыт та кетеді. Сондықтан бәрін қарапайым әрі нақты қылып қарайық.

НАҚТЫ ЖАҒДАЙ — ҚАЗАҚСТАН ШЫНДЫҒЫ

Қазақстанда шағын бизнеске ең қолайлы бағыттар — қызмет көрсету, сауда, тамақ,
жөндеу, онлайн сату. Адамдар ыңғайлы, тез және сенімді қызметті қалайды. Бір жерде
жалға алу қымбат,  бір  жерде клиент аз.  Сол үшін іске кіріспей тұрып,  айналадағы
сұранысты өз көзіңмен тексер. Бәсеке бар жерден қорықпа: егер ол жерде ақша жүрсе,
сен де өз орныңды таба аласың.

СӘТТІ КЕЙС — НАҚТЫ МЫСАЛ (ӨЙТКЕНІ НЕМЕСЕ ШАМАМЕН
ФОРМАТЫ)

Мысалы,  Алматы  маңындағы  бір  танысым  «үйден  дайындалған  самса»  арқылы
бастады. Алдымен тек Instagram мен WhatsApp-та сатты. Өзі пісірді, өзі жеткізді. Бір айда
тұрақты тапсырыс жиналған соң,  шағын цех жалдап,  екі  көмекші  алды.  Неге  өтті?
Өйткені өнім қарапайым болды, бағасы түсінікті, ал клиентке жылдам жетті. Яғни, үлкен
бренд болмай-ақ, дұрыс ұсыныс пен тәртіп арқылы өсімге шығуға болады.

НАҚТЫ ҚАДАМДАР — НӨМІРЛЕНГЕН ТІЗІМ

Не сататыныңды анықта. Қызмет пе, тауар ма — біреуін таңда.1.

Клиентті тексер. Көрші ауданға қара, чаттарға кір, адамдар не сұрап2.
жатқанын тыңда.
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Шығынды жаз. Жалға алу, тауар, жеткізу, жарнама, салық — бәрі қағазда3.
тұрсын.

Кішкентай старт жаса. Бірден үлкен дүкен емес, шағын форматтан баста.4.

Сатуды ерте баста. Тауар дайын болғанша күтпе, алдын ала тапсырыс жина.5.

Ақша ағынын бақыла. Түскен теңге қайда кетіп жатқанын күнде қара.6.

ЖИІ ЖІБЕРІЛЕТІН ҚАТЕЛЕР (ҚАЗАҚСТАН СПЕЦИФИКАСЫ)

Тек танысқа сену. «Бәрі алады» деген сөзге ерме.

Құжатты кейінге қалдыру. Тіркеу мен салықты басында ретте.

Жалға алу шығынын көтере алмау. Әдемі орын емес, тиімді орын таңда.

Бағаны тым төмен қою. Арзандық ұзаққа бармайды.

Жарнамасыз отыру. Instagram, TikTok, OLX — шағын бизнеске нақты құрал.

ҚАЙДАН БАСТАУ КЕРЕК

Бүгін бір әрекет жаса: бір бизнес идеясын жаз, оған 10 әлеуетті клиентті тап, және
оларға тікелей сұрақ қой — «Сізге бұл керек пе?» Егер жауап бар болса, ертең алғашқы
ұсынысыңды жаса. Шағын бизнестің құпиясы — ойда емес, қозғалыста. Аздан баста,
бірақ нақты баста.
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